На фирменном бланке компании




Приложение № 1
Генеральному директору 

ГК «Единая Торговая Система»

Школа А. А.

Уважаемый Андрей Анатольевич,

В соответствии с информацией о формирование Дилерской сети по продажам фирменных фасованных масел SUNOCO прошу Вас рассмотреть возможность заключения Соглашения о дистрибьюторстве и договора поставки фирменных фасованных масел.

Также прошу Вас согласовать регионы ответственности по продвижению и реализации фирменных фасованных масел SUNOCO: ______________(указать регион).

При положительном решении ________________ (наименование организации) обязуется выполнять обязательства, следовать порядку в области ценообразования установленного ГК «ЕТС», территориальных ограничений, обеспечивать выполнение планов по достижению количественных и качественных показателей дистрибуции масел SUNOCO в регионе ответственности.
Приложение:

1. Письмо на имя Генерального директора (форма № 1.1.);

2. Общие данные об организации-соискателе на получение статуса Дилера по

фирменным фасованным маслам SUNOCO (форма № 1.2.);

3. Заявление-анкета соискателя на получение статуса Дилера по фирменным

фасованным маслам SUNOCO (форма № 1.3.);

С уважением,
Генеральный директор
Общие данные об организации – соискателе на получение статуса

Дилера по фирменным фасованным маслам SUNOCO.
	Полное наименование компании (в соответствии с учредительными документами)
	

	Адрес места нахождения (в соответствии с учредительными документами)
	

	Почтовый адрес
	

	Телефон (с кодом города)
	

	Электронная почта
	

	ИНН
	

	Код ОКОНХ
	

	Код ОКПО
	

	Основной государственный регистрационный номер (ОГРН)
	

	ПЛАТЕЖНЫЕ РЕКВИЗИТЫ



	Расчетный счет
	

	Полное наименование банка
	

	Место нахождения банка
	

	Корреспондентский счет
	

	БИК
	

	ФИО учредителей
	

	ФИО руководителя
	

	Образец подписи
	

	ФИО главного бухгалтера
	

	Образец подписи
	

	Оттиск печати


	


Генеральный директор (подпись)

Заявление-Анкета соискателя на получение статуса Дилера по фирменным фасованным маслам SUNOCO
	№ П/П
	Наименование
	

	1
	наименование региона деятельности
	

	2
	объем реализации фасованных масел в 2007г.:
	руб/год

	
	
	тн/год

	3
	Структура продаж фасованных масел
	

	3.1.
	по производителям и видам фасовки, тн./год:
	

	3.1.1
	1-5 литров (PVL)
	

	3.1.2
	10-50 литров
	

	3.1.3
	216 литров
	

	3.1.4
	по каналам сбыта:
	

	4
	Имеющаяся сбытовая инфраструктура, в том числе:
	

	4.1
	площадь складских помещений кв.м, месторасположение

(адрес)
	собственные 

	
	
	арендованные

	4.2
	количество торговых точек, шт., месторасположение

(название населенных пунктов)
	собственных \ арендованных

	
	
	сторонних

	4.3
	наличие единиц грузового транспорта для доставки

продукции, шт.
	собственных

	
	
	сторонних

	5
	количество персонала, занятого реализацией масел, чел.

(офис, торговые представители и т.п.)
	

	6
	общее количество розничных торговых точек в регионе

деятельности, шт.
	

	7
	наличие статуса Дистрибьютора / Дилера прочих

производителей (представить копии сертификатов)
	

	8
	инвестиции в бренд (указать наименование) за 2007г., руб.
	

	9
	Проводимая рекламная и выставочная деятельность:
	

	10
	Презентация компании - соискателя на статус Дилера
	Приложить отдельным файлом в формате Power Point


Генеральный директор (подпись)
